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إذا كانت كلمة “أفيليت” تبدو كاللغة اليونانية بالنسبة لك، فإن هذا الدليل يعتبر هو الدليل المنتظر بالنسبة لك. سأستعرض لك في هذه التدوينة 9 نصائح أساسية بسيطة، سهلة الفهم عن التسويق بالعمولة، كي تبدأ السير في هذا المجال المثير.




بالرغم من أنني لا أدعي أنك ستصبح مليونيراً بين ليلة وضحاها من هذه الاستراتيجيات لكن ربما تستطيع تحقيق عوائد حقيقية منها عبر التسويق بالعمولة. 




ما هو الأفيليت ماركتنج التسويق بالعمولة؟




الأفيليت ماركتنج أو التسويق بالعمولة للمبتدئين: هو طريقة لربح المال من الإنترنت عبر إحالة الناس إلى فعل إجراء معين/شراء منتج معين على الإنترنت.




الكثير والكثير من الشركات الآن بدأت استخدام هذا النموذج من التسويق لمكافأة المسوقين لجلبهم نسب مرتفعة من الزوار إلى مواقعهم/مدوناتهم أو صفحات البيع الخاصة بهم. المسوق بالعمولة يأخذ عمولته فقط في حالة إتمام عملية البيع، لذلك فهي أداة فعالة للغاية من حيث التكلفة.




على سبيل المثال، متجر سوق.كوم العربي الشهير يدفع عمولة بين %4-10% عمولة لكل زائر قام بالشراء، تم تحويله من قبل مسوق بالعمولة.




قد تكون تلك النسبة من العمولة قليلة نوعًا ما، إلا أنه المسوق سيكون لديه القدرة على الاستفادة من علامة تجارية ضخمة مشهورة والتي غالبًا ما يتم ترجمتها إلى مبيعات ضخمة يتم تحقيقها على نحو منتظم، وإن كانت النسبة قليلة.




نسب العمولة في مجال البيع بالعمولة من الممكن أن تبدأ بعمولة قدرها 1% (تجدها عند تجار التجزئة للمنتجات الحقيقية على سبيل المثال) وتصل حتى 75% في بعض المنتجات الرقمية (مثل كلك بانك). سوق منتجات الأحذية والشنط والمجوهرات واحد من أثقل الأسواق التي يعمل فيها المسوقين بالعمولة لمتجر سوق.كوم، حيث عمولتها 10%.




كيف يمكنني أن أصبح مسوق بالعمولة؟




أن تصبح مسوق بالعمولة، هي مسألة في غاية السهولة، وعلى الرغم من أن لكل برنامج تسويق بالعمولة معاييره الخاصة إلا أنها كلها تحتاج منك أن تشترك فيها وأن تحدد المنتجات التي ستروج لها وتسوقها.




أفضل طريقة للعثور على منتجات علامة تجارية معينة لتقوم بتسويقها، هو الذهاب – بكل بساطة – إلى محرك بحث جوجل. بعض الشركات تقوم بإنشاء برنامج للتسويق بالعمولة خاص بها، وليس عن طريق وسيط، ولكن غالبًا ما يكون هذا البرنامج يغطي منطقة جغرافية محددة متخصصة.




ومع ذلك فإن معظم الشركات تقوم بالاعتماد على شبكات تسويق بالعمولة، يكون لديها بالفعل قاعدة واسعة من المسوقين بالعمولة المحترفين المتميزين، ولها في هذه الصناعة سنوات من الخبرة، في إنشاء برامج تسويق بالعمولة ناجحة لعملائها.




في البداية أنت في حاجة إلى إنشاء الكثير من المحتوى والتقييمات Reviews حول موضوع معين. عادة، كلما قمت بتقديم المزيد من المحتوى والبحث في مجال معين على نحو منتظم، فكلما زادت فرصة أن تحقق مبيعات مرتفعة، ولهذا السبب تحديدًا كثيرًا ما أوصي بأن تعمل في مجال أنت فعليًا مهتم به، ولديك كم معرفي معقول عنه، يسمح لك بالاستمرار في تقديم مستويات مرتفعة مقبولة ومطلوبة من المحتوى القيم والمفيد.




أفضل 9 نصائح للربح من التسويق بالعمولة




أولاً: اختر الشريحة الصحيحة Niche




هذه تعتبر واحدة من أكبر العوامل المحددة في ما إذا كنت ستنجح في التسويق بالعمولة الربح من الإنترنت أم لا. أهم نصيحة يمكن أن أقدمها لك هي أن تختار شريحة محددة ومعروفة وأن تقدم منتجات وخدمات أنت مؤمن بها وتحبها ولديك خبرة فيها وعنها.




ثانياً: اعثر على برنامج التسويق بالعمولة الصحيح




حينما تقوم بمقارنة برامج التسويق بالعمولة مع الشريحة التي اخترتها، يجب أن تضع في اعتبارك عدة أشياء أكثر من مجرد مقدار العمولة الذي ستربحه.




العنصران الأكثر أهمية اللذان أؤمن بهما شخصياً فيما يخص تحديد البرنامج هما:




الاتصالات:




هل يمكنك التحدث إلى مدير الأفيليت المسئول عن الحملة؟ برنامج التسويق بالعمولة الجيد سيكون فيه مدير أفيليت Affiliate Manager متخصص لك، والذي يجب أن يكون سهل الوصول إليه، ومسئول عن مساعدتك في ربح المال، وتوصيل الفائدة لعمله.




الرغبة: 




هل المنتجات أوا لخدمات التي تضع في اعتبارك أن تقوم بترويجها، مميزة حقًا وبها ما يهم؟ هل ستقوم بتحويل الزوار إلى مشترين؟ هل إذا كنت في مكان زوارك، كنت ستقوم حقًا بشراء تلك المنتجات لنفسك؟




إذا كانت إجابتك (لا) على معظم هذه الأسئلة، فمن المحتمل ألا يكون هذا هو المنتج المناسب بالنسبة لك كي تقوم بتسويقه.




ثالثاً: إسأل مجرب ولا تسأل خبير عن التسويق بالعمولة




حينما تبدأ العمل أول مرة في التسويق بالعمولة، يكون التعلم الصحيح صعباً خصوصاً مع تواجد مئات المواقع العربية الفقيرة والمضللة وكثرة “الخبراء” والكوتش العرب الذين يستخدمون نفس صورة كشف حساب كليك بانك للترويج لدوراتهم وروابطهم!




كذلك أنت في حاجة إلى الإجابة على أسئلة على غرار: كيف أقوم بإنشاء موقع على الإنترنت؟ ما هي المنتجات التي يتوجب عليّ ترويجها؟ كيف يمكنني جلب الزوار إلى موقعي؟ وبمجرد أن يتواجد الزوار في موقعك، كيف يمكن تحويلهم إلى مبيعات/عملاء؟




دائمًا ما أوصي بالبحث عن شبكات التسويق بالعمولة التي تعرض معلم خاص، ينصحك ويعينك على ربح المال من الانترنت. بالإضافة إلى الاستعانة بمعلم خاص، يجب أن تضع في اعتبارك الانضمام إلى مجتمع يشاركك نفس ميولك.




أنا أعرف بالضبط  كم سيكون محبط بالنسبة لك أن يستهزئ منك القارب والاصدقاء والاهل لأنك تحاول الربح من الانترنت وتؤمن به.




رابعاً: احصل على مدونة احترافية




استخدم منصة التدوين الافضل ووردبريس WordPress (لا تستخدم شيء مجاني مثل Blogger) لإنشاء موقع احترافي على الفور، يؤهلك لربح المال. هذا أمر مهم جداً، عليك البداية فيه فوراً اذا لم يكن متوفر لديك.




كذلك يجب أن يكون لك موقع متخصص بدومين مدفوع، هذا أفضل بكثير من ناحية صناعة البراند وبناء الثقة.




خامساً: ابق مركزًا




من السهل للغاية أن تسقط في فخ ترويج الكثير من منتجات الأفلييت المختلفة على نفس الموقع، ومن ثم يتعرض زوارك للارتباك نظرًا للتعدد والاختلاف الذي يُلاقوه جراء هذا الزحام من المنتجات. لذلك أنصح دومًا أن يكون موضوع موقعك فريدًا ومميزًا، يغطي موضوع واحد.




تأكد من تقديم وفرة من المعلومات عن كل منتج، ومن ثم تجعل لدى العميل معرفة كافية بالمنتج، كي يمكنه شراؤه بعد قراءة المعلومات المفيدة في موقعك. ضع في ذهنك أنه أمر أساسي أن تصبح رائدًا في مجالك/شريحتك Niche وتفهم كل تفاصيلها من الداخل والخارج.




سادساً: استثمر مالك بذكاء




الهدف الرئيسي للتسويق بالعمولة هو ربح المال، ولكن من السهل للغاية كذلك في مجال كهذا أن تنفق الكثير من المال، ومن ثم يُصبح من الصعوبة بمكان أن ترى عائد مجزي.




أنا أقترح – في البدايات على الأقل – أن تقوم بالتركيز على عمل موقع مناسب وجلب الزوار، بدلاً من إنفاق المال على إعلانات النقرة PPC أو البانرات الدعائية على صفحة فيسبوك أو صفحة على بيع سيئة التصميم.




سابعاً: المحتوى هو الملك




مهما كانت طريقة الربح من الانترنت التي ستتبعها، يظل المحتوى هو الملك. كلما أكثرت من المقالات، الفحص والتعليق على المنتجات، إضافة ردود فعل الزوار، وتعليقاتهم تجاه منتج معين، ونشر كل هذا في موقعك/مدونتك، كلما زادت الفرصة في جلب المزيد من الزوار إلى موقعك.




[bctt tweet=”مهما كانت طريقة الربح من الانترنت التي ستتبعها، يظل المحتوى هو الملك.” username=””]




محركات البحث تحب أن ترى المزيد من المحتوى المتجدد باستمرار، ولذلك أوصي بإضافة المزيد من الصفحات الجديدة في موقعك، على الأقل كل بضعة أيام. تأكد من مسألة أن يتم العثور عليك من قبل زوارك من خلال خريطة موقع مصنوعة بشكل جيد، و موقع سهل التصفح وذات نسبة تحويل عالية.




ثامناً: هذه ليست وصفة للثراء السريع




لا يجب أبدًا أن تتوقع إطلاق موقعك اليوم، ثم الحصول على شيك العمولة غدًا صباحًا .. التسويق بالعمولة ليس هكذا على الإطلاق، ولا يعتبر وصفة سريعة للثراء إذا كنت تظن ذلك! بل هو عمل عادي، يتميز بالجدية والجهد الشاق.




لقد رأيت مسوقين بالعمولة ( أفيليت ) من كل مكان في العالم، وبإمكانيات ومهارات مختلفة للغاية، ومتباينة كذلك، ولكن العنصر الوحيد الذي كانوا متفقين فيه جميعًا هو تكريس مجهوداتهم على مواقعهم.




تاسعاً: استمتع بالتسويق بالعمولة




التسويق بالعمولة ( أفيليت ماركتنج ) ينبغي أن يكون نشاط ممتع بالنسبة لك. تخيّل كيف ستشعر عندما يكون لديك المرونة الكافية للعمل وقتما تحلو لك الرغبة في العمل، ومن أي مكان، وفي أي شريحة ترغب في العمل فيها.




نسبة كبيرة من المسوقين بالعمولة يربحون المال من إطلاق مواقع لهم كانت – في البداية – عبارة عن مخزن معلومات عن هواية لهم أو شغف ما. بفضل عملهم الثابت والمداومة والاستمرار، العديد منهم استطاع إضافة مصدر ثان متميز للدخل، يحقق مبلغ محترم من المال، والبعض تخلى تمامًا عن الوظيفة، وتفرغ بشكل كامل للعمل على الإنترنت، والأمثلة كثير أكثر من أن يتم حصرها هنا.




ابدأ الآن وستتعلم الكثير من الأمور الشيقة والمثيرة عن الإنترنت، وعن الإمكانيات التي توفرها لك الإنترنت. ابدأ الآن واختر شريحتك المناسبة للعمل عليها، وادرس سلوك المستهلك، وابدأ في التعامل معه. بالانضمام إلى مجتمع من الأفيليت العرب المتميزين، والعمل تحت قيادة مدرب خاص، ناصح أمين، سيكون لديك فرصة حقيقة لأن تربح المال من الانترنت دون شك.




منصات التسويق بالعمولة العربية افلييت ماركتنج




انتشرت العديد من المنصات العربية فى التسويق بالعمولة “افلييت ماركتنج” يمكنك من خلالها تسويق منتجاتك على الانترنت، او الربح من خلال تسويقك وربح عمولة مقابل البيع، وهذا شرح بسيط:




	صاحب شركة / منتج: لو لديك شركة او منتج يمكنك البدء فى خدمات التسويق بالعمولة وبدء بيع منتجاتك على الانترنت من خلال المنصات العربية، تقوم بالتواصل مع الشركات المتخصصة  بـ افلييت ماركتنج وبدء رفع صور منتجاتك والوصف والدولة المستهدفة، ثم يقوم المسوقين ببدء التسويق لمنتجاتك.
	باحث عن عمل على الانترنت: يقوم الباحث عن العمل على الانترنت بتفحص المنتجات الملائمة له ولو لديه موقع الكتروني او مدونة يقوم بوضع بنرات او صور المنتجات ثم يقوم بوضع رابط موقع صاحب الشركة او المنتج وبعد عملية البيع يقوم المسوق الالكتروني بأخذ نسبته





واشهر شركات عربية يمكنك من خلالها البدء في التسويق الالكتروني للمنتجات او بدء الربح من الانترنت هي كتالي:




	شركة عربي ادز
	شركة سوق
	شركة جوميا
	شركة عرب كليكس





هذه افضل الشركات التي يمكنك من اضافة منتجاتك، وايضاً للباحثين عن العمل من المنزل والتسويق مقابل عمولة فيمكنهم الانضمام الي الشركات وبدء التسويق للمنتجات باستخدام تقنيات و ادوات التسويق بالعمولة




موضوعات اخري في ديجيتال ماركتنج :
اعمال عبر الانترنت
استراتيجيات التسويق الإلكتروني
تصميم صفحة هبوط
استراتيجية التسويق الالكتروني
تحسين seo
التسويق بالعمولة (الأفيلييت)
تعلم سيو بلوجر
استضافة مجانية 2020
الفيس بوك الخاص
مواقع التسويق بالعمولة العربية


		


				
					
			8 مبادئ أساسية للربح عبر التسويق بالعمولة (أفيليت ماركتنج)
3 أسئلة يجب أن تسألها لنفسك قبل أن تربح من موقعك
		
				
			



			
				

	16 رأي حول “التسويق بالعمولة (افلييت ماركتنج) للمبتدئين”
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					مرحباً يوسف، اذا كان عن طريق التسويق بالعمولة يجب عليك التالي: 

فهم المنتجات والسوق: قبل أن تبدأ في التسويق، تأكد من أنك تفهم تمامًا المنتجات التي تروج لها والسوق المستهدفة. هذا يساعدك في إنشاء رسائل تسويقية موجهة وفعالة.

الانضمام لبرامج الأفليت: ابحث عن شركات تقدم برامج أفليت في مجال قطع الغيار والمعدات الصناعية. قد تحتاج إلى التسجيل والموافقة على الشروط والأحكام الخاصة بالبرنامج.

بناء محتوى جذاب: قم بإنشاء محتوى مفيد وجذاب حول المنتجات التي تروج لها. هذا يمكن أن يشمل مراجعات، ومقالات تعليمية، ودروس، ونصائح متعلقة بالاستخدام الصحيح للمعدات وقطع الغيار.

استخدام وسائل التواصل الاجتماعي: استفد من منصات وسائل التواصل الاجتماعي للترويج للمنتجات الخاصة بك. قم بمشاركة المحتوى الذي أنشأته واستخدم الهاشتاجات المناسبة للوصول إلى جمهور واسع.

إنشاء مدونة أو موقع: إذا كان لديك مدونة أو موقع، يمكنك إنشاء محتوى متخصص ومفيد يلفت انتباه الجمهور المستهدف. ضمن المحتوى روابط تتجه إلى صفحات الأفليت لزيادة فرص البيع.

استخدام الإعلانات المدفوعة: يمكنك استخدام الإعلانات المدفوعة على منصات مثل Google Ads أو Facebook Ads للترويج للمنتجات الخاصة بك. قم بتحديد الجمهور المستهدف بدقة لضمان استفادة أقصى من الإعلانات.

تقديم عروض خاصة: قدم عروضًا خاصة أو تخفيضات للعملاء الذين يتابعونك على منصات التواصل الاجتماعي أو يشتركون في قائمة البريد الإلكتروني. هذا يمكن أن يشجعهم على الشراء.

مراقبة وتحسين: تتبع الأداء وقياس نجاح جهودك. استخدم تحليلات الأفليت المقدمة من الشركة المعنية لتقييم أي الجهود هي الأكثر نجاحًا وتحسين استراتيجياتك بناءً على ذلك.

بناء علاقات: بناء علاقات إيجابية مع العملاء والجمهور المستهدف يمكن أن يساعد في زيادة الثقة والولاء وبالتالي زيادة فرص البيع المستقبلية.

التعلم المستمر: استمر في تطوير مهاراتك في مجال التسويق والأفليت من خلال متابعة المقالات والكتب والدورات التدريبية المتاحة.

باستخدام هذه النصائح وتكييفها مع واقع منتجاتك وجمهورك المستهدف، يمكنك بناء استراتيجية أفليت فعّالة لترويج قطع الغيار والمعدات الصناعية.

تحياتي اتمني لك التوفيق.

رد				

			
			



	
			
				
										
						
							Mahmod						


													
																	
										ديسمبر 7, 2022 الساعة 11:47 م									
															

												


									

				
					جيد

رد				

			
			
	
			
				
										
						
							ابو حمزة						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:59 ص									
															

												


									

				
					شكرا لك أخوي اتمنى لك كل التوفيق والنجاح.

انا اتابعك من النمسا ….انا افتقد كثير من الخبرة واريد ان اتعلم افليت ماركتينج ،كل ما قلته كان جديد علي قرأت المقالة اكثر من مرةً ولازلت افتقد الكثير

صراحة لا اعرف من أين أبدأ ؟؟

ليس لدي موقع لكن أعتقد من السهل الحصول على موقع .

انصحوني

اتمنى من يقرأ هذا التعليق وعنده خبرة ان لا يبخل علي شكرا لكم جميعًا

رد				

			
				
			
				
										
						
							ديجيتال بزنس						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 7:00 ص									
															

												


									

				
					اهلاً بك، افليت ماركتنج بإختصار :

هو استخدام الانترنت للتسويق بالعمولة ﻷحدي المنتجات، هذه المنتجات قد تكون لمتاجر الكترونية كبيرة مثل سوق / امازون / جوميا/…. او التسويق لعروض وخدمات.

بالنسبة ﻷحتياج الموقع، لا تحتاج الى موقع الكتروني للتسويق للمنتجات قد تحتاج الى صفحة لاندج بيدج وهي صفحة بسيطة ويمكنك استخدام مدونة بلوجر فى ذلك مجاناً. وتعرض المدونة فقط معلومات تحث الزائر على الاشتراك او الشراء من العرض او المنتج الذي تقوم بالتسويق له

ما هي افضل المواقع للتسويق بالعمولة عربياً، يمكنك مراجعة هذا الموضوع …> موقع تسويق بالعمولة عربية.

قم بﻹشتراك فى اي موقع يقدم خدمة الافيليت ثم قم بنسخ رابط الافيليت للمنتج ثم قم بنشره

رابط الافيليت ابحث عن المنتجات الاكثر مبيعاً او الاحدث ذات الافكار الابداعية والتى تحل مشكلة ما…

ثم قم بالنشر: على الجروبات المتخصصة فى هذا المنتج / الخدمة،…

مدونة بلوجر: لو قمت بالنشر لرابط الافيليت الخاص بك على مواقع التواصل الاجتماعي قد تمنعك مواقع السوشيال ميديا، لهذا يجب صفحة وسيطة لاندج بيدج، بها معلومات العرض / المنتج وطريقة الشراء ثم انشر رابط المدونة في مواقع التواصل..

رد				

			
			



	
			
				
										
						
							محمود منير						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:59 ص									
															

												


									

				
					مقال رائع وممتاز

ما يميزه حقا هو الاختصار وعدم الإطالة في الحديث و تجنب الحشو مع إيصال الفكرة والشرح الوافر، لموضوع حساس مثل التسويق بالعمولة

شكرا على هذا الشرح المفيد

رد				

			
				
			
				
										
						
							ديجيتال بزنس						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:59 ص									
															

												


									

				
					شكراً أخي، نتمني لك التوفيق ويمكن قراءة جميع موضوعات ديجيتال بزنس عن طريق مدونة ديجيتال بزنس وايضاً كافة موضوعات التسويق بالعمولة

رد				

			
			



	
			
				
										
						
							التسويق بالعمولة						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:58 ص									
															

												


									

				
					التسويق بالعمولة هل يوجد كورسات لديكم لشرائها لقد افادتني معظم مقالاتكم، لو لديكم كورس التسويق بالعمولة على صيعة pdf يمكنني شرائه رسالوني عبر البريد، وأريد التخصص من فضلكم على التسويق بالعمولة لموقع نون او امازون او تسويق بالعمولة لجوميا او موقع سوق.كوم، و الافضل من فضلكم يكون كورس تسويق بالعمولة من البداية ﻷني مبتدئ في مجال التسويق بالعمولة والربح عامةً من الاونلاين

رد				

			
				
			
				
										
						
							ديجيتال بزنس						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:58 ص									
															

												


									

				
					مرحباً حالياً لانقدم كورس تسويق بالعمولة ولكن فى تابعنا واي اخبار عن كورسات التسويق بالعمولة سنخبرك.

التسويق بالعمولة للمواقع العربية مثل موقع نون او جوميا او التسويق بالعمولة لسوق كلها مواقع مربحة، قم بإتباع استراتيجة التسويق بالعمولة على الانترنت التي قمنا بتقديمها في المدونة وايضاً كانت للمبتدئين. تحياتي

رد				

			
			



	
			
				
										
						
							عمر سيد						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:57 ص									
															

												


									

				
					لدي سؤال بخصوص التسويق الالكتروني والتسويق العمولة ارجو التواصل معي لشرح لي بعض النقاط رقمي للتواصل 010—-658عمر. وشكرا لكم

رد				

			
				
			
				
										
						
							ديجيتال بزنس						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:57 ص									
															

												


									

				
					كان يفضل وضع سؤالك هنا حتي يستفيد الجميع، بخصوص التسويق الالكتروني هو استغلال الانترنت لتسويق خدمة او منتج. اما التسويق بالعمولة هو جزء من التسويق اﻹلكتروني ويمكن من خلاله التسويق بالعمولة لمنتج ما او خدمة مقابل عمولة بيع او تسجيل

رد				

			
			



	
			
				
										
						
							نور						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:57 ص									
															

												


									

				
					جاري التجربه

رد				

			
				
			
				
										
						
							ديجيتال بزنس						


													
																	
										أبريل 28, 2021 الساعة 6:57 ص									
															

												


									

				
					ممتاز، لو تريد إي شئ فى طرق التسويق بالعمولة يمكنك مراجعة هذا الموضوع الذي تحدث عن طرق التسويق بالعمولة واشهر الخطط وايضاً افضل مواقع تسويق بالعمولة عربية

رد				

			
			



	
			
				
										
						
							عمر الكشكى						


													
																	
										أبريل 27, 2021 الساعة 4:57 ص									
															

												


									

				
					رائع جدااا …… شكرررااا

رد				

			
			
	
			
				
										
						
							tarek salem						


													
																	
										أبريل 27, 2021 الساعة 4:57 ص									
															

												


									

				
					بمناسبة ال black friday إليكم مقال عن كيفية انشاء متجر إليكتروني تابع لمتجرأمازون لعرض منتجات موقع أمازون على متجرك والرب عن طريق affiliate الأفيليت

رد				

			
			
	
			
				
										
						
							mohamed						


													
																	
										أبريل 27, 2021 الساعة 4:56 ص									
															

												


									

				
					اكثر من رائع ومفيد جدا مشكور على المجهود

رد				

			
			



			
		أضف تعليق إلغاء الرد
تعليق
الاسم
البريد الإلكتروني
الموقع الإلكتروني
 



	

	


			


					
	


	
	














لخدماتنا يمكنك التواصل عبر واتساب مباشرةً





اضغط هنا للتواصل واتساب



















ديجيتال بزنس، نساعدك على بناء بزنس ناجح على الانترنت مع مجموعة من الخدمات المتميزة في ديجيتال ماركتنج و تطوير و تسويق المواقع اﻹلكترونية. شركة مرخصة
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